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EXECUTIV SUMMARY

Executiv Summary

Weltweit haben viele einkommensschwache Menschen und Haushalte keinen Zugang zum
formellen Bankensektor. Fiir diese Menschen stellt der informelle Markt eine Zuflucht zur
Bedienung ihrer Bedtirfnisse dar. Eines dieser Bediirfnisse ist Housing. Housing Microfinance
(HMF) befriedigt diese Nachfrage mittels massgeschneiderter Kredite von Mikrofinanzinsti-
tuten (MFIs).

Die Arbeit untersucht qualitativ und explorativ das Gebiet von HMF und erméglicht eine Ein-
sicht in die aktuelle Praxis sowie ihre Grundlagen. Durch den Einbezug eines Datensatzes
wird die zugrundeliegende Literatur limitiert deskriptiv tiberpriift. Die Arbeit erforscht das
Verhiltnis zwischen Nachfrage und Angebot von HMF und zeigt deren Orientierung und Fle-

xibilitit auf,

HMF ist ein wachsender, expandierender Finanzsektor der Skalenertriige generiert. Durch den
Einbezug technischer Unterstiitzung bietet HMF qualitativ gute Ergebnisse, sowie Nachhal-
tigkeit. Die HMF-Produkte orientieren sich an der Nachfrage. Dies fiihrt zu einer Verbin-
dungsstelle zwischen Armen und dem Housing-Finanzsektor und tiberbriickt deren formellen
Kriterien. Der Einbezug von HMF in Slum-Upgradingprojekte kann das verbreitete progres-
sive Erbauen unterstiitzen und fiihrt direkt und teils unbewusst zu positiven Ergebnissen.

HMF generiert dabei Mehrwerte fiir alle Beteiligte.

In den letzten zehn Jahren hat sich die Zinsbelastung fiir Kreditnehmer reduziert. Dennoch
steht HMF vielen unterschiedlichen Problemen gegeniiber. Einerseits entstehen gegenliufige
Interessen durch den Erfolg der MFIs und den sozialen Zwecken. Profitabilitit und Expansion
entstehen auf Kosten der Nachfrager. Kreditrisiken und Ausfallraten zwingen MFIs weiterhin
zur Sondierung von Einkommensklassen. Andererseits bietet HMF gegeniiber der traditionel-
len Housing-Finanzierung, dem Hypothekarmarkt, vielerlei Vorteile. Vor allem das inkremen-
telle Finanzieren von Krediten passt genauestens auf den progressiven Erbauungsstil der ein-

kommensschwachen Haushalte.

Schlussendlich muss ein Nachfragetiberschuss festgestellt werden, jedoch stellt die Verbin-
dung zwischen nachfrageorientiertem Angebot und angebotsgetriebener Nachfrage eine solide

Voraussetzung fiir Innovation und Weiterentwicklung im Housing-Finanzbereich dar.



